
Votre profil :

• De formation BTS commercial, agroéquipement ou équivalent.

• Vous disposez de solides compétences commerciales.

• Vous maîtrisez l’anglais (écrit et oral), l’allemand serait un plus.

• Vous habitez de préférence dans la région de Normandie ou de Bretagne.

• Vous justifiez d’une première expérience professionnelle dans la vente de produits techniques.

• Autonome, organisé et rigoureux, vous avez le sens des responsabilités.

• Vous avez une bonne maîtrise des outils informatiques courants.

• Vous êtes ouvert à de nombreux Déplacements.

Si vous pensez correspondre à ce poste et que vous souhaitez relever un nouveau défi professionnel, nous 
serions heureux de recevoir votre candidature. Veuillez envoyer votre CV + votre lettre de motivation en 
précisant vos disponibilités et vos prétentions salariales à :

france@strautmann.com

Nous vous proposons un travail passionnant au sein d’une équipe jeune et motivée. Poste basé en France en 
Home-Office. Contrat à durée indéterminée avec statut cadre.

Constructeur de machines proposant une large gamme de matériels agricoles dans les domaines de 
l’affouragement, de la récolte des fourrages verts, des épandeurs universels, des remorques de transport ainsi 
que des techniques d’alimentation et de dosage pour les installations de biogaz, Strautmann est un partenaire 
incontournable pour les clients de ces secteurs. Notre stratégie orientée vers la croissance est construite sur 
la base d’une gamme innovante et à la pointe de la technologie.
Avec des machines haut de gamme de qualité, nous séduisons au quotidien une très large clientèle.

Dans le cadre du renforcement de notre équipe, nous recherchons au plus vite un :

Inspecteur Technico-commercial (h/f)
pour le secteur Nord-Ouest 

(Bretagne, Normandie, Centre-Val de Loire, Pays-de-Loire)

Votre mission :

• Vous assurez le développement des ventes auprès de notre réseau de concessionnaires. 

• Vous animez et développez votre secteur en assurant la promotion de notre gamme.

• Vous assurez la formation commerciale et technique des concessionnaires. 

• Vous participez aux salons, aux portes ouvertes et aux manifestations.


